Welcome & Warmup

Conference Day | 16. Oktober 2025 | Wagenhallen

Alissa Stein
Moderatorin
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15. & 16. OKTOBER 2025, STUTTGART | WAGENHALLEN
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Maxim Przystaw Hannah M. Ziuhlke Lisa-Marie van Uden Dirk Handler Michael Kleiner Ingo Glawe
Partner Partner Einkauf Technik Einkauf Technik Ministerialdirektor _ Senior Partner SCM
Wirtschaftsministerium :
BW

Miriam Tomforde Martin Miller-Raidt Jochen A. Rotthaus Alissa Stein Dolf van den'Boorn Frank Schmidt
Leiterin Einkauf, Vorstandsvorsitzender Berater, Mentor & Moderatorin Director Products CEO | Onventis
Hamburger Sparkasse AG BME Keynote-Speaker
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08:00 09:00 Registration & Check-in
09:00 09:15 Welcome & Warm-up Alissa Stein | Moderation
09:15 10:00 Onventis Keynote Frank Schmidt | CEO | Onventis
The Procurement Paradox Solved: Wie GenAl und
10:00 10:30 Nachhaltigkeit Resilienz, Innovation und Hannah M. Ziihlke & Maxim Przystaw | Partner | Roland Berger
Wettbewerbsvorteile fordern
10:30 11:00 Networking Break Partner Forum im Foyer
11:00 12:00 Roadmap & Innovations Product Management | Onventis
12:00 13:30 Lunch & Networking Partner Forum im Foyer
13:30 14:00 ML A LU AU e T (BRIl Miriam Tomforde | Leiterin Einkauf | Hamburger Sparkasse AG
Procurement
OCTOPUS - Community statt Banfen. Einkauf neu
14:00 14:30 gedacht. Wie Onventis dezentrale Fachbereiche zu Ansgar Nast-Kplb | ManagerPIoCHTeIEihxC PN
Business Services
smarten Bestellern macht.
14:30 15:00 Networking Break Partner Forum im Foyer
Dlglt?le.Transformatlon qer Bescha.ff-ung Yol Lisa-Marie van Uden & Dirk Handler | Einkauf Technik | Leonhard
15:00 15:30 Personlicher Schutzausrustung: Effizienz, :
; Weiss GmbH & Co. KG
Transparenz und Zukunftssicher
15:30 Awards & Summary Frank Schmidt | CEO | Onventis & Alissa Stein | Moderation
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Unsere Fotowand wartet auf Sie!

Machen Sie jetzt ein Bild
und teilen Sie es auf LinkedIn
mit dem Hashtag #Xchange2025

© Onventis | Xchange 2025
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Metroplan

Unite ¢

formerly Mercateo
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f years
onventis

xchange

Source-to-Pay Conference

Conference Day - 16. Oktober

Frank Schmidt
CEO
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Agenda

Wie lief‘s
Was geht

Was kommt

,,One more thing*
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Entwicklung Onventis Group

Kontinuierliches, profitables Umsatzwachstum

-~ 200/0 30,0

CAGR

26,0
23,0
19,7
16,3
127 138
Kunden

2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025F in€m

>200
Mitarbeitende

€26 Mio.
Umsatz 2024

21 Sprachen
154 Lander

Hochprofitabel Stabile Kundenbasis

>1,2 Mil.
Benutzer

~ 25% < 49%

EBITDA Marge Churn Rate

7 Mio.
Rechnungen p.a.

€20 Mrd.
Geschafts-
volumen

p.a.

650.000
Lieferanten

© Onventis | Xchange 2025
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Neukunden seit der letzten Xchange

™
THALES m f&'fr'?i‘ﬁi? FUR DIE
SOZIALWIRTSCHAFT
dacoso
o N
KTR |ELHIER
v
1
wst
C rescremapensst (Ei{i)
Toyota DE
Heac

% KAISER

] lichtgitter
JZ ZELLER+GMELIN

ZEPPELIN
Power Systems

© Onventis | Xchange 2025

HENSEL

0 Leben leben

[ SVEA ¢ TAKSS .
?ﬂTHE SOLAR GOURMET AT HiSERV
) + kaiserkraft
7 DZ HYP % Swistar . | 1 ROSIER
Vi ap| ay Leistung, die bewegt!
GROUP
o 4 Myndigheten fir KOLPING . i i i
agradi.nl @ ;:E‘::?E;:{:; | BILDUNG &2 BD Rowa™ Ezfjé";:‘f:;m:“k
| SAFFLE D & ‘Wir finden den Weg. Gemeinsam.
SITECH KOMMUN B ACAZA soxc i EErgEE N!-gamr’
SCHWEIZER sls
@) eQos SALINEN 3
" e SALINES SCHAGEN cones
yssenkrupp 9 SUISSES GROEP . STUTTGART
ELITE HOTELS A Mv a
REISSER OF SWEDEN e ODDO BHF
- SOLUTIONS
KING Creador EEA [ eoenney ©sonepar
N 4
agocing u - @ Dr. Willmar Schwabe
1 BVK %ﬁ/’/’ Uniwater somic
o K
m $% D 3, o /_ \
& %) Pandox - ETAVIS CMEGGLE>
BAUUNTERNEHMUNG
QUANTWARE a
SARIA SMB© Niterra Queisser +a AVS
PHARMA

SPAX)

onventis



Go-Lives seit der letzten Xchange
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Customer Favourite 2025

o SpendMatters

CUSTOMER
FAVORITE

2025

o SpendMatters

SolutionMap
VALIDATED

2025

o

\ 1

We

0Ur clients
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Nachhaltigkeit
bei Onventis

ESG ist Teil unserer
Technologie, Prozesse und
Partnerschaften. ¢
Nachhaltige Beschaffung wird
mit Onventis messbar und
umsetzbar.

KEENSIGHT

150 / IEC
27001

Information Security
Management
BSI certified

3me
SEAL OF APPROVAL

SUPPLIER RELATI ONSHIP
MANAGEMENT

Umwelt
Belastung
senken,
Wandel
gestalten

Soziales
Menschen
fordern,
Vielfalt
sichern

Governance
Verlasslich;,
sicher,
transparent

onventis




Agenda

Wie lief's
Was geht

Was kommt

,,One more thing*
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China 67 % 34%
European Union 39% 20%
Vietnam 90 % 46%
Taiwan 64% 32%
Japan 46% 24%
India 52% 26%
South Korea 50% 25%
Thailand 72% 36%
Switzerland 61% 31%
Indonesia 64% 32%
Malaysia 47 % 24%
Cambodia 97 % 49%
United Kingdom 10% 10%
60 % 30%

10% 10%

74 % 37%

10% 10%

33% 17%

34% 17 %

10% 10%

10% 10%

58% 29%

10% 10%

88% 44%

10%

10 %

Herausfordernde
Zeiten

Europaische Wirtschaft unter

Druck

onventis



Einkaufsbarometer 2025

Risiken reduzieren

80,2 %

sehen Lieferantenkooperation
als wichtigen Faktor flrihr

Digitalriickstand Risikomanagement.

80,6 %

sehen im Lieferanten-
management nach wie vor den
Bereich mit dem grofRten
Digitalisierungsbedarf.

Wachstumstreiber

88,6 %

der Unternehmen
betrachten eine schnelle
Integration von Lieferanten

Kl-getriebene Zukunft als unerlasslich.

67,1 %

der Beschaffungsteams

Unterstiitzt durch setzen auf KI-Technologien .,
Bprocure-ch e bis 2030 onventis
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Ruckblick: Das haben wir versprochen und umgesetzt

Onventis optimiert massgeblich die Onventis steigert signifikant lhre Kiinstliche Intelligenz als Turbo fiir
Collaboration mit Ihren Business- Produktivitat! Automatisierung und Qualitat!
Partnern!

© Onventis | Xchange 2025 Onl/entis
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Ruckblick: Das haben wir versprochen und umgesetzt

Onventis optimiert maRgeblich die Onventis steigert signifikant Kiinstliche Intelligenz als Turbo fiir
Kollaboration mit Ihren Geschiftspartnern! lhre Produktivitat! Automatisierung und Qualitat!
Supplier Dashboard and 360° View +  EcoSpend * Al-Powered Invoice coding
- Supplier Qualification - Sourcing Engine ist Ready to serve *  OCRFeedback Management
Verbesserungen *  Customer-facing APIs " AlCategory Strategy Agent
* Neues Scoring Modell fiir *  Zertifizierte Datev Integration * AlSupplier Qualification
Fragebdgen  Mehrfachkontierungim Invoice Automatisierungserweiterungen
*  Zentraler Dateienspeicher fur Management

Lieferanten und Einkaufer
«  Zertifikatsmanagement
 Lieferantenportal | Neues Kunden-

Im Winter 2025:
und Benutzermanagement

* Intake Agent (Guided B.)

* Industrie Codes fiir Lieferanten . Guideline Agent
* Incoterms Management *  PDF Offer Upload
*  Contract Lifecycle
Management

© Onventis | Xchange 2025 Onllentis



Collaboration mit Lieferanten - The NEW Sourcing Engine

years

onventis

‘ In Katalogen suchen...

YO0

X SchlieBen Nr. SEO00007

Sourcing Event Information
Zeitleiste, Unternehmensinformationen, Kon...

0D 3
N

O
o

Sourcing Event Ergebnisse
Ergebnisse ansehen, Vergabe durchfiihren

Fragen der Lieferanten
Von Lieferanten eingereichte Fragen

Liste von Antworten
Sehen Sie die Antworten zu lhrem Sourcing

Event

© W &l De E
000900 [

Preisvergleich
Vergleichen Sie die eingegangenen Antworten

Angebotsvergleichsmatrix
Vergleiche bewertete Antworten

Fragenvergleich
Erhaltene Antworten vergleichen

Antwortfenster schliefen

© Onventis | Xchange 2025
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Anfrage Kettenbagger 25t

il

Nr. 000002

KONTAKTINFORMATION

& s.manthei+55@onventis.de

R, +6565651651

IndustriaMax

Nr. 000003

il

KONTAKTINFORMATION

& s.manthei+56@onventis.de

R, +46546465465

AltimaWorks
Nr. 000013

il

KONTAKTINFORMATION

M s.manthei+60@onventis.de

&, -

TechnoServ Soluti...

FRAGEN

100 %
4von 4

FRAGEN

100 %
4von 4

FRAGEN

DOKUMENTANFORDERUNG

100 %
5von5

DOKUMENTANFORDERUNG

100 %
5von 5

DOKUMENTANFORDERUNG

100 %
5von 5

Aktion v

ﬁp

POSITIONEN

100 %

3von3

POSITIONEN

100 %

3von3

POSITIONEN

100 %

3von3

RFQ (Amwortfenster gei')ffnet)

ANTWORT GESENDET
1 13.10.2025

GESAMTKOSTEN
92.000,00 EUR

ANTWORT GESENDET
1 13.10.2025

GESAMTKOSTEN
90.600,00 EUR

ANTWORT GESENDET
1 13.10.2025

GESAMTKOSTEN
85.500,00 EUR




Collaboration mit Lieferanten - Kl Strategy Agent

Neue Strategie

Hallo! Welche Warengruppe mochten Sie erkunde

Sie haben noch keine Angaben zu lhrem Unternehmen gemacht. Um genauere Vorschlage zu erhalten, vervollstandigen
Sie bitte diese Informationen.

KATEGORIE AUSWAHLEN »

Kategorie auswahlen

OPTIONAL: WAHLEN SIE EIN ZIEL

Reduzierung der Angebot Verbesserung der Verbesserung der Custom goal
Gesamtbetriebskoste optimieren Qualitat Nachhaltigkeit

Die Warengruppenstrategien sind auf lhre spezifischen Bediirfnisse zugeschnitten und nutzen lhre Ausgabendaten,
Unternehmensdetails, Ihre Ziele und Ki-Erkenntnisse. lhre Daten werden sicher aufbewahrt, niemals an Anbieter von Ki-
Modellen weitergegeben und nicht zur Verbesserung von Basismodellen verwendet. lhre Informationen werden vertraulich
behandelt, um einen umfassenden Datenschutz zu gewahrleisten.

Strategie generieren

2




Steigerung der Produktivitat - Jetzt auch AB-Automatisierung !

o ONVENtIs

[ strategic procurement Purchase order: No. 000003 / Copy Purchase order 8/4/2023 9-28:31 AM

A FA0®

[Efﬁ Catalogs

List of items 1o be relessed
Auftragsbestiatigung Buhler + Neumaier

Catalogs & tems
Favorite items Header
Auftragsbestitigang
AutoLearn list
Order 10 0001
Ovder processing
Shopping can Supplier Order 10 Antricbsflansch PLE 80V2 ’”ﬂl’ - ’ I
r + Neumaier =
Quotation requests Prizisionsteile Exmren
Requisition line items Remarks Internal
BéblureNeumaler GobH & Co KG
Purchase ceders
Payment Terms Cash on delvery -
Reooipts of goods
Service notes
Dalivery Terms Incoterm Version: 2020 v Incoterm Code: DDP-D.. +
Complsints
y list
Buy B City/Town:  Berln
VI
Imvoice processing Line ftem 1
Incoming Invoices
i Line Item 1D o
KIVOICE Processng o Bashebirg B304 varw 17 01 2%
Setv geetein Dorsen und Harren,
Seli-Bling Description: Antrebsflansch PLF ge28 - o
Freoices visten s L Pve Besiodung un s Seest
L .
Change approval Guantity: 250 L

Payment venfication

Price Amount

Expenditure management

Expenditure record
e Price Line Amount:

Travel expenses recard

Expenditure managemsant Delivery Date 20250212 B
Project management
Remark Lorem fpsum sit dolor
Projects

onventis p— S
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Onventis Al Intake agent (the real Guided Buying!)

Q/* Onventis Assist S| Q 07 -% Q @ @

‘ [Z New chat

. History

| want to buy something, please assist ...

2 hours ago add new

2 bottom
| want to buy microphone. show me the

2 hours ago V | —

How can | help you today?

Assisted Buying Organizational Guidelines

Enter your question

h& onventis G

© Onventis | Xchange 2025




THE NEW Contract Lifecycle Management

. ONVenNtIs N NONOR
Supplier management > Contract Management Dashboard onventis o . \F‘J Q @ @ og:’

o Onventis AssistBee
Strategic procurement > :
€2,800,000.00 34 32 N 2 { Sdays
Total Contracts Valu tracts 4 ; Avg. Contract Cy

\?, Supplier management > Contracts
Catalogs |
@ Strategic procurement

Operational Purchasing » B ceeoss 00000035 - C for provision of office suppli Signature - Appeovat m

Contract Value by Category % of Spend ~ Suppliers % of Spen Supplier: BUroWelt GmbH  Owner: Chioé Martin ~ Start Date: 20250215 _End Date: 2026-02-15  Approver: Max Weber

THEOKY D&

& m

Analytics >
lyti By % of total spend end 2 Operationl Purchasing
Customer Administration > Analytics Related ) E-Sig Contract
Quotes & Auctions > NeonLeat Deutschiand GmbH Bayer & Co. Lieferungen GmbH & custome Admisaton >
BiroPartner GmbH Attributes X Collapse all Page 1 oft » m a @ Automatic v N @ QU B Y
Order processing > P— KontorsVariden AB [E3 auotes & Auctions >
Order processing >
Kantooewereld BY tg’ General Information (15) a
Professional Services ontract Management Standard Agreement - Goods
Contracts Grénal6sningar AB — Dashboard ERII IR This Agrocraent is madk and entered i on [Duie] betwress:
EcoBureau SARL 15 i
Templates tra Baer
Templates. BaroWeh GmbH
EcoBuro Austria . 0 [Server Address|
Master data management > onre s niract for provision of office supf E {Clt. Posal Code, Conniry
% Master data management >
Configuration N . on
@ oo ' samentcomin e st ot s sopes o oo baness @
My Pending Approvals (6) il in Purchase Oers Essued by the Buyer, end the Buyer ngrees 1o purchase
Number |, Title |, Supplier |, Requested .|, 12
Upcoming Expiratior dewisin ity (30 days from e dteof nvole, sy
00000031 Contract for provision of market analysis NeonLeaf Deutschland GmbH 2025-06-28 fic 3, Delivery
Suppler sl detver accondsce wit the dekfvry schoslesated i e Prchase Orde,Ris an te shll pass 10
00000029 Contract for delivery of craftsman's services OfficePro France 2025-06-20 e e o scorpenct ofdelvery
- Office Supplies v . Warraty
ans that ll s suppin sl e fe fom deects n e and worksnshi o a period of el (12
00000012 Contract for supply of miscellaneous office supplies NeonLeaf Deutschland GmbH 20250613 .3 promisd e ” f e ?
ning Renew s . 5. Temminston
00000010 Contract for delivery of expenses for temporary employees StratosEdge GmbH 2025-06-12 [ —— i

) onventis
onventis

End to End Contract Flexible Datenmodellierung
. Lifecycle Management mit Vollstandig eingebettete a und Layout Designer zur
D Super-moderner User digitale Signaturen O Anpassung an lhre
Experience Anforderungen

© Onventis | Xchange 2025 Onllentis
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,,One more thing*
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Zusammengefasst

Kl Agents bar und es

1

Sie setzen mit O ouveranitat und
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Agenda

Wie lief‘s

Was geht

Was kommt
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2000000 TW
St e 2000

,One more thing-
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xchange

Viel Spal} &
Inspiration!
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