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Digitalisierung im Fokus
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Agenda
Worum geht‘s heute? 

Mehr Transparenz, Kontrolle 
und Mehrwert mit Unite

Datengetriebene Steuerung des 
indirekten Einkaufs

Effizienzsteigerung durch 
smarte Beschaffungslösungen



Next Level Indirect Procurement
Part 1

Effizienzsteigerung durch 
smarte Beschaffungslösungen



Sie setzen noch immer auf Excel? 
Damit sind Sie nicht allein. 
40 % der Einkaufsverantwort-
lichen tun das auch. 

Das durchschnittliche Einkaufsteam 
wendet jedes Jahr 5.618 Stunden für 

den indirekten Einkauf auf. Dies 
entspricht Arbeitskosten von durch-

schnittlich jährlich 224.640 Euro.

5.618Std. %40



Die Nutzung von Marktplätzen 
kann bis zu einem Drittel des 
zeitlichen Aufwands einsparen.

Nur 22 % der Unternehmen 
nutzen elektronische Marktplätze 

als primäre Bestellmethode.

%22



Onventis x Unite
Solution Partner seit 2023/2024



700
Mitarbeitende
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„Mach doch – trau dich!" – Dieses Motto treibt 
die Menschen bei Unite täglich an

Bestehen in Jahren

Unsere Erfolgsgeschichte startete im Jahr 
2000 mit der Vision, den B2B-Handel zu 
revolutionieren

11
Länder, in denen wir aktiv sind

448,3 m
Umsatz in Euro

Unite ist eine europäische Plattform und 
schafft in 12 Ländern Mehrwert für Einkäufer 
und Anbieter

Wir sind stolz auf unsere stetige jährliche 
Umsatzsteigerung um 10 % (2024)

Hauptsitz in Leipzig, Deutschland

Unser Hauptsitz im Herzen von Europa –
hier ist Unite zu Hause

Next Level Indirect Procurement
Was Unite als Partner ausmacht



Next Level Indirect Procurement
Unser starkes Beratungsteam



Maschinenbau

Referenzen

Gesundheit & Öffentliche
Energieunternehmen 
und Versorger Automotive, Handel, uvm.



“ EnBW spart mit Unite 8 % Kosten, weil es 
sich mit der Kombination aus Marktplatz 
und Rahmenvertragskatalogen auf einer 
Plattform immer beste Preise sichert.



“ SEW Eurodrive steigerte mit Unite in 
kurzer Zeit die Automatisierungsrate von 
Einmalbedarfen von 40 auf 65 %.



Next Level Indirect Procurement
Unser Unite Standard als einzigartige Kombination für die Beschaffung

Eine unkomplizierte 
technische Implementierung

Ein Vertragspartner, 
Kreditor und Kontakt

Intelligente Such- und 
Einkaufsfunktionen

Digitaler Marktplatz
geprüften Lieferanten

Dokumentation von 
Wettbewerb und Preisen

Rahmenverträge 
integrieren

Ein einheitlicher 
Einkaufsprozess



Next Level Indirect Procurement
Unser Unite Standard trifft die Onventis Lösung

18

file:///C:/Users/Marcel.Keim/Downloads/2024-10-25 15-33-38.mp4


Next Level Indirect Procurement
Part 2

Datengetriebene Steuerung des 
indirekten Einkaufs



Next Level Indirect Procurement
Erfolge sichtbar machen

Unite Spend Analysis

https://portal.unite.eu/de_DE/app-store/d4daa2a8-77f3-45c3-840e-32ec69a2f943/








Next Level Indirect Procurement
Part 3

Noch MEHR Transparenz, 
Kontrolle und Mehrwert mit 

Unite



Service wächst
> Sie beauftragen Unite mit der kompletten Beschaffung von 

Artikeln – inklusive Abwicklung, Rechnung und Compliance

> Datengestütztes Price Benchmarking: Analyse Ihrer 
Rahmenvertragskataloge und Ermittlung Ihres 
Einsparpotenzials 

> Lieferanten- und Category Management

> Transparenz über Einkaufspreise, Bestelldaten inkl. CO2 Daten 
und über die Wettbewerbsfähigkeit des Marktplatzes

Unser Wandel vom Händler zum Dienstleister
Procurement-as-a-Service – einfach erklärt
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Marktplatz bleibt
> Sie kaufen Artikel bei Unite

> Spotmarket als Benchmark für den Wettbewerb und günstige 
Alternativ-Angebote

> Deckt alle Bedarfe, die nicht Teil Ihrer Ausschreibungen und 
Rahmenverträge sind

Strategie Umsetzung WirkungAnalyse 



Was wir bei unseren Kunden sehen
Vier typische Herausforderungen im indirekten Einkauf

28

Strategie Umsetzung WirkungAnalyse 

Rahmenverträge 
werden zu wenig 
genutzt oder sind 
zu teuer

Sortimente ändern 
sich schleichend 
und sind nicht 
mehr konform

Randbedarfs-
beschaffung ist 
fragmentiert und 
zeitaufwändig

ESG-Daten sind 
unvollständig oder 
fehlen gänzlich



Randbedarf 

Bisheriger Ansatz: Lieferantenanzahl begrenzen
> Unite: Lieferantenkonsolidierung, Single Creditor Model

Ergänzungsbedarf

Bisheriger Ansatz: Oft unstrukturiert
> Unite: Benchmarking, Spotmarket, Lieferantenmanagement

Kernbedarf

Bisheriger Ansatz: Ausschreibungen, Rahmenverträge
> Unite: Hosting der Rahmenverträge, Katalogsteuerung

30VK: Verkaufspreis; EK: Einkaufspreis

Drei Elemente des indirekten Bedarfs
Die richtige Lösung für Rand-, Ergänzungs- und Kernbedarf

Strategie Umsetzung WirkungAnalyse 



Wie Unite unterstützt

Spotmarket, Benchmarking, Beratung, 
transparentes Servicegebührenmodell

Ergänzungsbedarf im Fokus
Die unterschätzte Chance im katalogbasierten Einkauf
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Strategie Umsetzung WirkungAnalyse 

Versteckte Margen
Keine Preiskontrolle, oft überhöhte Preise

Schwer steuerbar
Keine Benchmarks oder Alarmsignale

Dashboard

Herausforderung

Herausforderung

Öfter mehr sparen: Spotmarket schlägt 
Katalog in 24 % der Fälle – Ø 12 % günstiger



Benchmarking und Analyse
Ermittlung Ihres individuellen Einsparpotenzials
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Beispiel

15.38%
der gekauften matchbaren 
Artikel sind im Spotmarket
günstiger

320.020 Euro
sind das aktuelle 
Einsparpotential zu den 
gegebenen Konditionen

13.27%
Das entspricht 13.27% 
auf das matchbare Volumen



Unsere EmpfehlungUnsere Beobachtung
> Ergänzungsbedarf ist oft zu teuer

> Im Unite Spotmarket gibt es oft 
günstigere Alternativen

> Verpasste Einsparungen

> Fehlende CO₂-Daten

Von der Analyse zur Umsetzung
So heben Sie das Potenzial im Ergänzungsbedarf
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Strategie Umsetzung WirkungAnalyse 

> Sichten öffnen und den Einkauf 
über den Spotmarket statt über den 
Katalog ermöglichen

> Überteuerte Artikel konsequent aus 
den Katalogen entfernen

> ESG-konforme Sortimente gezielt 
aufbauen



Für den Einkauf:
> Keine versteckten Aufschläge in 

Unite Preisen.

> Einsparung dank Rabattstaffeln: 
Höheres Einkaufsvolumen
= größerer Rabatt.

> Preise bleiben gleich – die 
Gebühr ist bereits integriert und 
im Reporting ausgewiesen.

Garantiert: Der vereinbarte Prozentsatz wird 
im Jahresverlauf nicht überschritten.

Preise bleiben gleich – Prozesse auch
Mehr Transparenz dank Servicegebühr
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Strategie Umsetzung WirkungAnalyse 

ALT = NEU

€1,20

Kugelschreiber

Für Endnutzer:
> Bekannter Preis: Zum Beispiel 1,20 € 

statt 1,20 € + Gebühr.

> Integrierte Servicegebühr – für 
Nutzer nicht sichtbar.

> Unveränderte Prozesse – Systeme 
und Nutzererlebnis bleiben gleich.



Ihr Mehrwert

Zusammenfassung: Indirekter Bedarf vollständig abgedeckt mit Unite
Transparenz, Kontrolle und messbarer Mehrwert - vom ersten Tag an
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Strategie Umsetzung Analyse Wirkung

Kernbedarf  
Verträge und Kataloge zentral und 
compliant verwaltet

Randbedarf  
Lieferantenbündelung über den 
Spotmarket

Ergänzungsbedarf  
Sortiment und Preise werden 
marktgerecht abgeglichen

Kosteneinsparungen
durch Preisdifferenzen, Sortimentsoptimierung und Rabattstaffeln

Transparenz
bei Preisen, Servicegebühr, Lieferanten und Katalognutzung

Lieferanten- und Sortimentsmanagement
durch Expertenwissen, fundierte Auswahl und Marktvergleiche



Next Level Indirect Procurement
Bonus

Unsere neue Oberfläche



Next Level Indirect Procurement
Nicht nur innen hui, sondern auch bald außen!
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https://punchout.unite.eu/oci/login?USERNAME=61944127&PASSWORD=lxI1IV380x&HOOK_URL=https%3A…


Marcel Keim
Team Lead Key Account Sales Executives, Unite

unite.eu

Marcel.Keim@unite.eu

Marcel.Keim@unite.eu
LinkedIn

LinkedIn

Jetzt kostenfrei 
für Unite Webinare 
anmelden

Welche Wünsche habt Ihr an
Unite als Einkaufsdienstleister?

https://unite.eu/de-de/beratung-fuer-einkaeufer
mailto:Marcel.Keim@unite.eu
https://unite.eu/de-de/beratung-fuer-einkaeufer
https://www.linkedin.com/in/marcelkeim/?originalSubdomain=de
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